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bbw
Bilanz nach einem
intensiven Jahr

balke
Hausmesse bescherte
positive Resonanz

Zu seiner Dele-
g i e r t e n v e r -

sammlung am 23.
April in Berlin hat
der Bundesver-
band Bürowirt-
schaft (BBW) sei-
nen Geschäftsbe-
richt 2007/08 her-
ausgegeben. 
Ausgangspunkt der
Tätigkeit ist das im
vergangenen Jahr erstellte Leitbild des
BBW, das gemeinsam mit Händlern und
den Vorständen der Verbundgruppen
entwickelt worden ist. Daraus wurden
konkrete Ziele für dieses und die kom-
menden Jahre abgeleitet. 
Gemeinsam mit der Industrie im „forum
bürowirtschaft“ wurden drei Tagungen im

-srhaj hürF eiD :trhüfeghcrud 7002 rhaJ
Arbeitstagung mit der Zielgruppe PBS-
Ladengeschäfte in Münster war die größ-
te unter ihnen. Im Oktober wurde mit
dem Symposium „Druck und Kopie“ ein
neues Veranstaltungsformat für die Ziel-
gruppe der Bürotechnik-Unternehmen
entwickelt, wo es stark um marktstrategi-

rebmev oN mi dnU .gnig nemehT ehcs
fand die 25. Arbeitstagung speziell für
Büro- und Objekteinrichter statt, die in
Zusammenarbeit mit der Köln-Messe alle
zwei Jahre im Herbst ausgerichtet wird,
wenn keine „Orgatec“ statt�ndet.
Aus dem Stand heraus erfolgreich war
der Start des Wettbewerbs „Die goldene
Schultüte“. Die Jury hatte interessante
Einsendungen zu Events rund um das
Schulgeschäft zur Auswahl und konnte
die besten von ihnen prämieren und als
Sonderschau auf der Messe „Paper-
world“ präsentieren. Aktuell läuft die
Ausschreibung zum Wettbewerb 2008
mit dem Einsendeschluss 31. Oktober.

Anzeige

Nicht ganz so steil wurde die Einführung
des „Schreibwarenzeichens“ als Bran-
chensignet für die Ladengeschäfte ge -
startet, auch wenn der Aufwand hierfür
ein Vielfaches gegenüber dem Wettbe-
werb betrug. Für den Kick-o� wurde die
Arbeitstagung in Münster ausgewählt,
16 im Altenaer Kreis organisierte Her-
steller �nanzierten die ersten 80 Schil-
der und Montagen, Euko, Edding, Helit
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boten, um eine erkennbare Anzahl von
Displays an den Fachgeschäften zu
erzielen. Die vom BBW als Rechteinha-
ber koordinierte Einführung verlangt
von allen Beteiligten Zähigkeit. Dass der
Grundansatz richtig ist, beweist das
Interesse der österreichischen Händler-
schaft, auch dort das Schreibwarenzei-
chen einzuführen.
Beide Projekte sind das Ergebnis drei-
jähriger Entwicklungszeit, an der die im
Altenaer Kreis organisierte Industrie
eine maßgebliche Rolle gespielt hat, bei
der Koordination wie auch bei der Finan-
zierung. Dies war nur auf der Grundlage
einer sehr konstruktiven Zusammenar-
beit aller drei Wirtschaftsstufen der
Branche, Einzelhandel, Großhandel und
Industrie möglich.
BBW-Präsident Ulf Ohlmer bewertete
gegenüber den Delegierten der BBW-
Landesverbände die Arbeit seines Ver-
bandes positiv, die nur durch das Enga-
gement des Präsidiums und der BBW-
Arbeitskreise möglich gewesen wär. Für
dieses und die kommenden Jahre möchte
er nun die Quali�zierung innerhalb der
Branche voranbringen. Er sieht es als ein
strategisch wichtiges Thema der Unter-
nehmen im Wettbewerb zu branchen-
fremden Vertriebsformen an.

Ulf Ohlmer  

Hausmesse bei Balke: Positive Resonanz

D - eb tsi HbmG eklaB-fradeB-orüB ei
reits seit 1950 am Hamburger Markt

aktiv und das größte Hamburger inhaber-
geführte Unternehmen der Bürobedarfs-
branche. Als MGW-Mitglied engagiert
sich Büro-Bedarf-Balke vorwiegend im
Norddeutschen Raum.
Unter dem Motto „Lassen Sie sich begö-
schen…“ lud Geschäftsführerin Kirsten
Haller Anfang April  in die Gebäude der
Büro-Bedarf-Balke GmbH ein. Diese
Hausmesse wird alle zwei Jahre ausge-
richtet und zählte auch in diesem Jahr
wieder über 300 Kunden und Interessen-
ten.  „Wir sind gerne Gastgeber und freu-
en uns auf ein persönliches Gespräch
und darauf, unsere Gäste zu verwöhnen“,
unterstreicht Kirsten Haller. Bei einer
Online-Bestellquote von über 50 Prozent
werde so ein persönlicher Tag immer
wichtiger für die Kundenbeziehung. 
Mit viel Interesse nahmen die Kunden
das Angebot der 35 Markenhersteller
wahr, sich an den Ständen über PBS-Pro-
dukte zu informieren.
Auf dem gemeinsamen Stand der MGW
und Trade Pilot wurden die Gäste über
bundesweite Belieferung und elektroni-
sche Abwicklung von C-Artikeln bera-
ten. Zusätzlich wurden an diesem Tag
verschiedene interessante Vorträge für
die Webshop-Kunden präsentiert.
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